CONVIDE SUA FORCA DE VENDAS A PENSAR
ESTRATEGICAMENTE O USO DE RECURSOS.

Com que clientes devem ser usados?

@ MEU SETOR & Quando nao vale a pena?
MEU NEGOCIO

MATERIAL CONGRESSO MINI MEETING JANTARES, ALMOCOS
PROMOCIONAL RELACIONAMENTO
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CONVITE PARA SE CONVITE PARA REVISITA PRESENTE (EX.:
TORNAR SPEAKER ESCREVER CASO
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VISAO ESTRATEGICA:
ALOCACAO DE RECURSOS NA GESTAO DE TERRITORIO

TRIVISITA

©own. PERFIL DO MEDICO
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DESCRIGAO:

Jogado em mesas
DE 4 A 15 PESSOAS.

VERSAO GIGANTE
Comporta até 80 pessoas!

DURAGAO IDEAL: a partir de 1h30.




