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Participe dessa corrida emocionante na 
qual reps deverão responder perguntas 
e enfrentar situações do dia a dia.

DIA A DIA DA EMPRESA

Jogado em mesas
DE 4 A 15 PESSOAS.

VERSÃO GIGANTE
Comporta até 200 pessoas!

Folha de Eventos

Casa
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Você tem um elevado nível de entusiasmo e não mede esforços para 

atender um potencial cliente. Parabéns! 

Você tenta entender a necessidade do cliente antes de sugerir um plano. 

Você confia na Honda e no CNH, mas não consegue passar essa 

confiança para o cliente. Precisa melhorar. 

Você estuda, participa de treinamentos, se esforça por conhecer as 

características e diferenciais de nossas motos e planos de consórcio. 

Continue assim! 

Você não desanima e quando recebe muitos nãos em seguida, toma isso 

como um desafio e pensa como pode melhorar. Você é um campeão! 

Você evita que seu cliente desista do consórcio por falta de recebimento 

do slip e faz a entrega para todos os consorciados que não recebem por 

Correio. Parabéns, você sim é um vendedor profissional! 

Você considera que seu trabalho termina quando faz a venda e não 

valoriza a importância do pós-venda. Pense nisso e perceberá que o 

acompanhamento do cliente faz toda a diferença para seu sucesso. Você tem iniciativa, sempre procura uma forma melhor de abordar um 

cliente, com frequência pensa em novas formas de captação. Parabéns.

É por aí mesmo! 

Você promete contemplação em até um ano, mas sabe que nem sempre 

isso acontece. Isso não é certo e pode gerar frustração. Cerca de 30% de 

nossos clientes acham que foram enganados pelo vendedor. 

Você aprendeu a usar o funil de captação de clientes e essa ferramenta o 

ajudou a aumentar suas vendas. Muito bem!

Você faz um bom acompanhamento e pouquíssimos clientes seus desistem 

do consórcio. Isso sim é um profissional de sucesso! 

Na hora de entregar uma moto, você nunca pede indicação de mais um 

potencial cliente. São novas vendas que deixa de fazer. 
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Comando

Rua Fulano 
de tal

CONHECIMENTO DE PRODUTO
TÉCNICAS DE VENDA


